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assaggio generazionale programmato alla Gimi di Monselice

Quando la famiglia resta operativa

m=z Un caso riuscito di passag-
gio generazionale programma-
to & quello della Gimi, di Monse-
lice (Padova), leader europeo
del settore stendibiancheria e
assida stiro. Ad autunno 2008 il
timone dell’azienda ¢ passato
dai due fondatori, Adriano e
Mauro Miola,aun nuovo mana-
gement. Con un investimento
complessivo di 28 milioni i fon-
di gestiti da Aksia Group e dalla
merchant bank trevigiana Alce-

| do hanno infatti rilevato I'80%
| del capitale sociale. I fondatori

sonorimastiinaziendaconilre-
stante del pacchetto azionario
e,soprattutto, conruoli operati-
vi. I finanziamento a sostegno
delloperazione (stimata tra i
100 e 110 milioni; 6 volte ’Ebi-
tda), & stato strutturato e orga-
nizzato da Mps capital services,
la banca corporate del gruppo
Monte dei Paschi di Siena che

controlla Antonveneta.
Secondo Maurizio Masetti, al-
laguidadi Alcedo con Giovanni
Gajo: «Gimiéunesempio fanta-
sticodicome I'imprenditoria ve-
neta puo far fronte alle sfide del

mercato. Constatato che non si .

potevaassicurareil trasferimen-
todell'aziendainambito familia-
re, i fondatori hanno preferito
pianificare il passaggio dell'im-
presa. Hannoesploratolediver-
se opzioni e scelto la soluzione
piu conveniente ad assicurare
la realizzazione di un piano in-
dustriale di lungo periodo».

PRATICA DA 28 MILIONI

[ fondatori Adriano

e Mauro Miola sono rimasti
inazienda conil 20%

del pacchetto azionario

e con ruoli fattivi

L'operazione ha richiesto poco
pit di 4 mesi per andare in por-
to; oltre ai capitali, i due fondi
hanno portato in azienda anche
un nUOVo management perrea-
lizzare un ambizioso progetto
industriale di lungo periodo in
cui non ¢ escluso Papprodo in
Borsa. «E stato apprezzato I'ap-
proccio di natura industriale e
non solo finanziaria della solu-
zione strutturata da Aksia e Al-
cedo - precisa Masetti - e la ca-
pacita di comprendere i proble-
mi e le aspettative dei due im-
prenditori. Dietro operazioni di
questotipodeve sempre esserci
unprogetto industriale. Nel no-
stro caso 'obiettivo & sviluppa-
re ancora l'azienda. I dati sono
incoraggianti. Il consuntivo
2008, in chiusura in questi gior-
ni, sta dando risultati migliori
delle previsioni». :
Fondatanel1970, Gimiimpie-

ga oggi circa17o dipendenti con
un fatturato attorno ai 7o milio-
ni (63 milioninel 2007), realizza-
to quasi interamente in Europa.
Dallo stabilimento di Monseli-
ce, unica sede produttiva, esco-
no oltre sei milioni di pezzi
all’anno destinato per lo pii1 al
mercato europeo occidentale.
Una realtd all'avanguardia, gia
altamente competitiva, ma che
puntava a migliorare ancora il
posizionamento sul mercato.
«Almomento dell’operazione -
sottolinea Masetti~ Gimivanta-
va 62 milioni di fatturato annuo,
18 diutile operativo e unavanzo
di cassa di2o milioni. Importan-
ti anche gli asset industriali. Lo
stabilimento & totalmente inte-
grato e la produzione ha dimo-
strato di tenere bene il confron-
to conlaconcorrenzaasiaticax.
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